Coutier Industrie a Basse- . -
le vin pour éviter le bouchon

Expert en constructions mécaniques spécialisées, le Groupe Coutier Industrie implanté a Basse-Ham
n'échappe pas aux effets de la crise. Face & un marché qui stagne, Charles Coutier, son gérant, innove dans
de nouvelles prllcatlﬂns A ]exemple d'une gamme de mobiliers 4 vins unique, a destination des
pmfesamnnels '

1l en est des desting comme
‘des hommes, et face a des
marchés en difficultés, & ol
d'autres  baisseraient les
bras, il est des chefs d'entre-

Y une crise paralysante. 115
“décident alors de: mettre
“leuts fquipements ef leur sa-
voir-falre 4 13 création de
nouvesuy produits partant
de V'idée gue rien n'ést ja-
mais arrdtd d'avance-et que
vle champ de Pinnovation
. h'efsr.]arnﬂs totalement clos.

““Ham dévéloppe et réslise de-
puis plusieurs décennies des
solutlons nnovantes dans
des domalnes dactivité
comme la loglstigue, la ma-
nutention, 'emballage et la
aéeurité, Pour le compre de
'automobile et de ses sous-
traftants, mals aussi des opé-
rateurs de téléphonde mobile
&n passant par 'industrie
agroalimentaire, 1a signakisa-
tion aulordutere, lasidérur-
gie ou encore e nuclégire,
Des pannesux de verrowilla-

- prise qui refuzent s fatalivg

< - Le Groupe Coutier 4 Basse.

Ham

ged'acces pour échelles fixes
dont {l est lg numéro un
mondial, aux chariots rou-
lants pour la gestion des My
de production dans |'indus-
trie’ automobile en passant
par des réalizations indus-
triglles st mesure, telles que
des poutres roulantes, des
rails de stockage, structures
miétalliques ou encore des fi-
lets de retenue. Ses clients
s'appellent Renault, PSA,
" Toyota, Scania, Bosch, Valéo
ou  encore  Viessmann,
Brandt, Tefal ou Mobalpa.
Essentipllernent de 'indus-
trie qui subit-de plein fouet
la crise avec sez affets per-
vers pour les fournisseurs,

Du chariot roulant
au mobilier a vins

Le hasard d'vune conversa-
thon de Charles Coutler avec
son ami Charies Keff, restau.-
rateur réputé du pays-sierc-

koisva. mettre une idée en
téte.
probie gile Técurrente
du rangement et de la mise
en valeur des quelque &0 000
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bouteilles de vin qu'il dispo-
se dans son restaurant et
gu'il propose i la vente, ains
qué des produits de terrolr
qu'il fabrique. Charles Cou-
tier sent qu'il va la matiére a
approfondir et peut-tre une
diversification possibie pour
son entreprise,

Il fait sienne sa demande,
sensibilize l'ensemble de ses
A0 collaborateurs sur le sujet.
En trois mods de temps, et
aprés avolr investi malgrd
tout pres de 250 0K euros en
travaux de recherche, d'in-
vestigation, de création de
modiles et de dépose de bre-
vets, Charles Coutier met sur
le marché europdéen une
gamme compléte de mobi-
liers de présentation de vins.
Du matériel haut de gamime
susceptible d'intéresser un
large marché de produc-
teurs, restauratenrs, cavistes
et professiornels du vin, Le
chefyétoild Guy Savoy ne 8y

et F,H,Sﬁ‘nﬂ;li]_‘hﬁ et a accepté

spnntnnérm:nl.’ et gracieuse-
ment dé parrainer ce mateé-
riel
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